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年間50日以上、見学会で自ら
接客して体系化した超実践ノウ
ハウは必ずあなたの会社の業
績アップにお役に立てることで
しょう。まだ、ライバル会社は知
りません！今がチャンスです！

このプログラムと同じ内容を社内で
も実施可能です。費用につきましては、
人数により異なりますので、お問い合
わせ下さい。 

企業内研修のご案内 

1
2

（’10/7/26～のTEL： 06-6232-0188） 

TEL:06-6377-4051（担当：西村茂和）

ill

双方向型の超実践的勉強会 双方向型の超実践的勉強会 開講！ 

1組しかアポが取れていない社長 1組しかアポが取れていない社長 
勉強会 お申込み 

アポが取れる見学会 決定版 運営 の 営業トーク 営業ツール 見学会でアポを取るための 4つのポイントを60日間で 
見学会でアポを取るための 
4つのポイントを60日間で 完全マスター！ 

10組以上接客 
 しているのに 
10組以上接客 
 しているのに 
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こ
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■講師紹介 

西村 茂和株式会社船井総合研究所
第四経営支援部

西村茂和オフィシャルブログ【日ごよみ】
http://blog.goo.ne.jp/shige2319

住宅ビジネス（新築・建て替え・不動産）専門のコンサルタント。
年間250日以上を現場における業績アップ支援に充て、全国
を駆け回る。これまで手掛けた住宅業界コンサルティング実績
は、延べ100社以上。その会社の強みを活かした新業態提案
で業績を上げる手法は年商1億から10億円超の会社まで高く
評価されている。業界最大規模を誇る会員組織「住宅・不動
産当たるチラシ倶楽部」を主宰。 

味園 健治
株式会社船井総合研究所
第四経営支援部
グループマネージャー

※進行状況によりスケジュール・内容を変更させて頂く場合がございます。 

第1回 

日 程 
 

8月18日

第2回 
9月16日

見学会で65％のアポを獲得するための演出・運営手法 

見学会で65％のアポを獲得するための営業トーク・営業ツール 見学会で65％のアポを獲得するための営業トーク・営業ツール 

見学会で65％のアポを獲得するための演出・運営手法 

来場見込客からたった60分！ アポ獲得見学会プログラムの組み立て方

アポはこの場所で！ コンセプトギャラリーの演出の仕方

アポを取るためにこれだけは必要！ 見学会会場を営業ステージにする方法

会場での営業効率を高める！ 客層別接客方法の考え方

11：00～12：00 13：00～14：00 14：00～16：30（途中休憩有） 

新人営業マンでも女性事務スタッフでもアポが取れる見学会へと導くサクセスストーリー 
見学会実践勉強会のカリキュラムとスケジュール 

１会場１０社限定だから参加者１人１人から持ち寄せられた疑問に丁寧なアド
バイスが可能。他社の成功事例も学べて、勝ち組になるコツがつかめます。

Step1

Step2

講師からの見学会ノウハウ 
他社事例の紹介 

メンバー様同志の 
情報交換＋個別アドバイス 

期間中
 

1回 
「見学会診断」を実施！ 
■業績アップのための課題解決レポート付。

勉強会
で 

お渡し
 勉強会
で 

お渡し
 「見学会   業績     マニュアル」を 
■テキスト＋CDで見学会ノウハウを繰り返し確認。

1ヶ月
に 

1回開
講 1ヶ月
に 

1回開
講 「見学会実践勉強会」を受講！ 
■1会場10社限定のグループ指導形式。
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3
大

プレゼ
ント！

おもな内容 見込客を生み出す見学会営業 

セミナーのような一方的なものではなく、 
自社の状況に応じてアドバイスします。 

実際に見学会を 
見て指摘して欲しい… 

頭では理解 
できるけど 
現場で 
どのように 
すれば… 

このような企業様にオススメです！ 
短期間で、誰でもアポが取

れる見学会にしたい方！

自社の見学会のやり方を一から
見直したいとお考えの方！

営業マンだけに頼らなくても
売る仕組みを構築したい方！

定着化を図るマニュアルを
整備したいとお考えの方！

見学会で業績を伸ばす他社の成功
事例を参考にされたい方！

わかりやすい！ 
一方的な講義ではなく、常に「考える」ことを求める研修！ 
しかも、少人数制なので、わからないところはすぐに
質問でき、理解度も上がります！ 

すぐにできる！ 
見学会診断として御社へお伺いし、強み、弱み、課題を明確
にします！また、すぐに実践していただけるレポートにまとめ
てお伝えします！ 

事例満載！ 
100社以上のコンサルティング実績を持つ講師陣だから、実話・
実例をふんだんに盛り込んで、わかりやすく、すぐに参考
にしていただけるお話をします！ 

１会場１０社限定だから「ズバリわかる」 

１００社以上のコンサルティング実績を持つ講師陣が事例をすべて責任を
持ってアドバイス！事例に対するアドバイスは、即効性のあるものです。

経験豊かな講師が責任を持って担当 

１会場１０社限定だから、講師に質問がしやすく、疑問点や、悩みを直接聞く
ことができます。少人数だからこそできる双方向型の超実践型勉強会です。

なんたって「個別アドバイス」がある 

実際の現場を見させていただくことで、「強み」「課題」を明確にします。
あなたの会社を客観的に判断するためのチェックシステムとして効果的です。

「強み」「課題」を客観的にアドバイス 

見学会診断の日程は、打ち合わせ後に決定させていただきますので、
ご都合の良い日をお伝え下さい。

日程は打ち合わせ後、決定 

本勉強会に参加いただいた方への、業績を上げていただくためのフォロープログラム
ですので、費用は一切かかりません。但し、交通費は別途ご請求となります。

勿論、費用は無料 

同じＣＤを聞いても、テキストがあるのとないのとでは理解の深まりが違い
ます。ＣＤとテキストを上手く使って理解をより深めることができます。

内容が確認できる「テキスト付」で便利 

一度覚えたことでも、時間とともにその記憶は薄らいでいくもの。ＣＤなら運転中などで気軽
に内容の確認ができます。しかも聞き逃した箇所のちょっとした巻き戻しにも便利です。

繰り返し内容が確認できて、理解度アップ 

見学会に関わる人なら誰でもが必ず押さえておきたいポイントをわかりやすく解説。
社内での研修にもお役立ていただける充実した６０分です。

研修にも使える充実の内容 

第一章 見込客を来場させる見学会集客手法 
・当たる見学会チラシ３つの基本原則

第二章 見込客を生み出す見学会演出手法 
 ・見込客を生み出す見学会７つの演出手法
・見学会営業ツール・マニュアル活用手法

第三章 見込客を受注へ導く 
見学会営業手法 
 ・見学会営業全体フローチャート
・見学会営業１２０分間プログラム
・初回面談１２０分間プログラム
・見学会営業３０日間フォロープログラム

船井総研が得意とする住宅コンサルティング活動のなかでも、特に見学会などの
イベント企画、POPや営業ツールを使った演出手法、そしてチラシを使った集客手
法を得意とする。イラストレーターを志していた経験から生まれるPOPやツールを使っ
た、コンサルティングは、見込客を生み出すイベントの仕掛け人として高い評価を
受ける。全国的な成功事例を数多く持つ、現在、急成長中の有望な若手。 

演出 

大好評！ 大好評！ 大好評！ 大好評！ 期 間 限 定 期 間 限 定 

期 間 限 定 勉 強 会 期 間 限 定 勉 強 会 

他社の成功事例から 
ヒントをふんだんに 
得ることができます 

実践結果報告 
講師のコンサルタントを中心に、 
参加者全員によるディスカッション 

実践できることをタイムスケジュールで 
決めていただきます 

個別企業に具体的実践策を 
提案＆アドバイス1企業あたり 

20～30分程度 

あなたの会社のために参加者
全員がアドバイス！！即実践できる！！ 

具体的にお伝えします具体的にお伝えします
ツールを見ながらツールを見ながらツールを見ながら
具体的にお伝えします

見学会でのアポ取りに 
特化した超実践的な 

ノウハウをお伝えします!
実は、アポ率を上げることは契約率を
上げる近道なのです。そのためには、
10組集客して１組しかアポが取れない
見学会よりも、3組集客して2組アポが
取れる見学会にすること。つまり、この
仕組みを構築すれば集客数に左右され
ることなく、安定的に、尚且つ、効率的
に業績を伸ばすことができるのです！

勉強会に 
ご参加いただくと 誰でも簡単にアポが取れる つの方法がわかります!

これがないと
アポは取れない!

POP・パネル活用法 

次回アポを獲得する
ためのパターン別ア
ポ取りＰＯＰ・パネル
を大公開！

簡単に着座率90％
を獲得する会場外の
演出はこうする！

女性スタッフでもす
ぐにできる簡単受付
見極め術とは！？

そのために、建物を
魅力的に演出する居
室別コーディネート
術を伝授！

アポを取るためには、
営業スタッフを増や
すよりサポートスタッ
フを増やせ！

アポ率を飛躍的に高
める見学会チーム営
業術を初公開！

営業スタイルをこう
変えれば、住宅営業
未経験者でも簡単に
アポが取れる！

これがアポ率を左右する
重要ポイント！10分で会
社を説明でき、アポが取
れる最強のツールとは？

アポ取りのための
適定人員!

人員配置術 

ポイントは会場の外!

会場設営法 

見込客を絶対
逃がさない!

見学会たすきリレー術 

実は最大の
仕掛けはココ!

必勝受付術 

スキルがなくても
できる!

聴く営業トーク術 

がらんどうでは
アポは取れない!

居室別演出法 

これがあれば
楽々アポ!

営業ツール活用法 

このようなこと
お悩みではないですか？
このようなこと

お悩みではないですか？

売り込む必要一切なし！ 売り込まずにアポを取る簡単アポ獲得接客のやり方

これだけ話せれば誰でもアポが取れる！ 3つの魔法の営業トーク

これだけ聴ければ誰でもアポが取れる！ カウンセリングシートの作り方

誰でも自社の魅力を最大限に伝える！ アポを取るための営業ツールの作り方

新人営業マンでも!女性事務女性事務スタッフでも! 
新規見込客から見学会で65%のアポを獲得できる!
新人営業マンでも!女性事務スタッフでも! 
新規見込客から見学会で65%のアポを獲得できる!
新人営業マンでも!女性事務スタッフでも! 
新規見込客から見学会で65%のアポを獲得できる!

いちいち覚
えさせ 

なくても大丈
夫！ 

 

最小の人員で
最大 

の成果を発揮
！ 

 

見学会では１
人が 

ずっと接客し
ない！ 

 
必要以上の専

門知識 

は必要なし！ 
 

会社のことを
説明 

できるか！？
 

滞在時間30
以上を 

目指せ！ 
 

アポ率は 

着座率で決
まる！ 

 
アポ取りのた

めには、 

見極めが重要
！ 

 


